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INTRODUCCION

Bienvenidos al mundo de la oratoria eficaz. En esta edicién
ampliada y mejorada de El poder de la oratoria he resumi-
do los principios y practicas mds eficaces que les permitiran
aprender sin complicaciones los secretos del arte de hablar
en publico.

Desde que esta obra se publicd, en el afio 2001, ha te-
nido un gran éxito de ventas y se ha convertido en uno de
los [ibros mds leidos en Venezuela. Por la claridad y la utili-
dad de sus mensajes, es lectura recomendada en casi todas
las universidades, y vendedores, abogados, periodistas, lo-
cutores, estudiantes, docentes y lideres politicos, religiosos y
empresariales se han apoyado en las instrucciones que aqui
se ofrecen para potenciar sus habilidades persuasivas en el
dificil reto de expresarse ante grupos.

Quienes lean esta nueva version de El poder de la ora-
toria, tendran a la mano explicaciones, ejemplos, anécdotas,
técnicas y ¢jercicios que muestran lo que se requiere para
convertirse en un orador exitoso, capaz de desemperiarse de
marnera segura y eficaz en las mds diversas interacciones co-
municacionales.

Se sabe que la oratoria es un poderoso recurso de trans-
formacién personal y grupal. Su uso consciente y ético puede
crear grandes beneficios, asi como su uso pragmatico e in-
consciente puede convertirse en arma para oprimir, manipu-
lar y dominar a otros.
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Un buen orador es un lider potencial que puede condu-
cir a otros a la libertad, la igualdad, la paz, la autoconfianza,
la justicia y la prosperidad, y no hacia la senda de la limita-
cion, la desvalorizacidn y el servilismo. Confio en que este
conocimiento tan particular sea aplicado para el bienestar de
las personas y no para fines egoistas y desconsiderados.

Este es un libro ttil y esperanzador. No importa si hasta
ahora usted ha considerado dificil o imposible convertirse en
un orador persuasivo. Ahora puede intentarlo, con el apoyo
de estas ensefianzas.

El uso del genérico «el orador, se refiere por igual a hom-
bres y a mujeres y no refleja subestimacion de ningun tipo.

Disfruten, aprendan y obtengan de las paginas que vie-
nen el maximo provecho. Aprendan, confien y actden.

Dr. RENNY YAGOSESKY
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